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A.enens	plan	
•  Strategi	
•  Udsyn	–	hvad	sker	der?	
•  Segmentering	-	er	vores	kunder	lønsomme?	
•  Ressourcer	
•  Pipeline	
•  Tilbage	Bl	strategi	
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•  Strategi	
– Hvad	sket	der	med…..	
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•  Udsyn	–	hvad	sker	der?	
– Markedet	
– Kunderne		
– Konkurrenterne		
– Udviklingen		
– ”Verden	er	blevet	mindre”	

"Jeg	kender	mine	konkurrenter	ret	godt.	Men	det	er	dem,	som	
jeg	ikke	kender,	jeg	skal	være	forberedt	på."	
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•  Udsyn	–	hvad	sker	der?	
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•  Opgave		
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•  Segmentering	-	er	vores	kunder	lønsomme?	

– Eksisterende	kunder	
– Nye	kunder	
– SystemaBsere	–	fælles	træk	
– Prioritere	
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•  Segmentering	-	er	vores	kunder	lønsomme?	
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•  Opgave		
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•  Ressourcer	
– Systemer	
– Kompetencer		
– Træning	
– Hvordan	prioriter	sælgerne	
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•  Pipeline	
– Leads	
– Kundemøder	
– Tilbud	&	ordrer	
– Hvor	stor?	
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•  Pipeline	
– Salgstragten…	
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•  Pipeline	
	

– Simuleringsværktøj	
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•  Tilbage	Bl	strategi	

– Ændre	strategien		
– Disrupted	strategi	
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Leads	 Møder	 Tilbud	 Ordrer	

Læring	om	kunderne,	konkurrenter,	markedet	

OrganisaFonen	/Ressourcerne	

Overordnet	strategi	

•  Opsummering 
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•  Opsummering	



Spørgsmål	
	

Tak	for	i	dag		
J	
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